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INFORME

OPORTUNIDADES, DESAFIOS Y POSIBILIDADES DEL ATPDEA

RESUMEN EJECUTIVO

El informe pretende mostrar que la aprobacion del nuevo ATPA es una gran oportunidad para los exportadores
y un enorme desafio para el pais; revisa la evolucion de las exportaciones peruanas a los EE.UU. entre 1993 y
primer semestre del presente afio; y, muestra el posicionamiento de nuestras exportaciones textiles en este
mercado y el de sus competidores. Ademas, describe los antecedentes del ATPA, los beneficios y condiciones
de acceso el ATPDEA. Asimismo, se incluye en el marco de dos escenarios de andlisis, cuyos supuestos
principales son los montos de inversién y las politicas gubernamentales, las estimaciones de los impactos de
la ampliacion del programa en las exportaciones, produccion y empleo del sector de textiles y confecciones.
Por ultimo, el informe no considera las Ultimas medidas dictadas por el Poder Ejecutivo.

|.  OPORTUNIDADES Y DESAFIOS PARA LAS EXPORTACIONES

== La reciente ampliacién y renovacion de Ley de Preferencias Arancelarias Andinas (ATPA), hoy
llamada Ley de Promocion Comercial Andina y Erradicacion de la Droga (ATPDEA), generara una
mejora sustancial en las condiciones de acceso al mercado norteamericano para las exportaciones
del pais. Este programa podria aumentar significativamente el actual potencial exportador hacia
dicho mercado, ya que éste es el principal pais destino de nuestras exportaciones, representando el
24% del total exportado en el afio 2001.

== En ese sentido, el ATPDEA representa una gran oportunidad para aumentar las exportaciones en
general, y en particular de aquellos productos con ventajas comparativas 0 competitivas, como son:
confecciones con fibra de algodén y alpaca, productos de joyeria, artesania, maderas, cobre, metal
mecanicos, esparragos, cebolla, mango y palta, entre otros. Adicionalmente, se generaran otras
oportunidades, ya que para aumentar las exportaciones se expandird la produccion del sector
transable, el empleo y la tributacion.

== Ellogro de lo anterior traera consigo mejoras substantivas en la competitividad internacional de los
productos de exportacion, lo cual supone mayor eficiencia y productividad delos productores y
exportadores de la cadena productiva y un entorno macroeconémico mas competitivo. Esta mayor
competitividad internacional es un pre-requisito necesario, sobre todo para los productos que han
sido incorporados al ATPDEA con la ampliacién. Pues la oportunidad antes sefialada es sélo para
disputar en mejores condiciones una porcion mayor del mercado norteamericano. La cuota dada
para los paises andinos del 2% hasta octubre del 2003, por ejemplo, no significa que la misma esté
reservada, por el contrario, esta cubierta con las exportaciones de los competidores. Por tanto, para
alcanzar una porcién mayor del mercado es imperativo mejorar la calidad, competitividad y
diferenciacion del producto.

== Desde la optica de la competitividad, la ATPDEA constituye un gran desafid, el cual hay que
asumirlo con el concurso cooperativo de productores, exportadores y Estado. Esto supone, de parte
de productores y exportadores, inversion, planeamiento estratégico, articulacion productiva eficiente
en el sentido vertical y horizontal, y buen conocimiento de los mercados, entre otras cosas; y, de
parte del Estado, politicas arancelarias, de administracion tributaria, financieras y reformas pro
exportadoras.
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== El Per( desaprovechd el ATPA en la década de los 90. A pesar de los importantes avances en
algunas exportaciones sectoriales, el dinamismo general estuvo por debajo del nivel de muchos
paises. Consecuencia de lo anterior, las exportaciones per-capita (US$ 274) de Per( estan por
debajo del nivel que observan Republica Dominicana (US$ 673), Ecuador (US$ 381), Costa Rica
(US$ 1531), Chile (US$ 1194), Colombia (US$ 322), entre otros paises latinoamericanos, y del
promedio mundial (US$ 1 100). Esto en, vez de desalentar, debe servir para ser consientes del gran
desafio que se tiene y afrontar como pais las tareas que conduzcan a convertir al Perd en pais
exportador.

Il. EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES A EE.UU., DURANTE 1993-2001

La balanza comercial con los EE.UU. fue favorable al pais durante los ultimos tres afios debido principalmente
a la disminucién de las importaciones peruanas de EEUU como consecuencia de la desaceleracion del
crecimiento de la produccién interna. Sin embargo, entre el 1991 y 1998 la balanza comercial observo
persistentemente déficits por el mayor dinamismo de las importaciones frente al de las exportaciones.

A partir de la aprobacion del ATPA en 1993 las exportaciones del Peru hacia EE.UU. se incrementaron a una
tasa promedio anual de 12,7% hasta el 2001. Sin embargo, este crecimiento no fue sostenido en el tiempo,
presentandose un crecimiento nulo los primeros dos afios, un ritmo elevado ( 27%) en el periodo 1995-1998 y
finalmente un crecimiento neto negativo (-1,6%) en los tres dltimos afios. Los principales productos de
exportacion fueron el cobre con una participacion de 31%, los textiles con 22% y los agropecuarios con 12%
en el afio 2001. Las exportaciones beneficiadas con el ATPA fueron de alrededor de US$ 675 millones,
representando un 39% de las exportaciones dirigidas a EE.UU..
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A pesar de la importante reduccidn de las barreras de entrada al mercado norteamericano, el ATPA s6lo fue
aprovechado por un nimero muy reducido de productos. El afio 2001, los 10 principales productos que se
beneficiaban con el antiguo ATPA cubrieron el 99,4% del total exportado a EE.UU. Sin embargo, dentro de
este pequefio grupo de productos el ATPA ha permitido el desarrollo de ciertas exportaciones como las de
joyeria, esparragos, mangos y cebollas .

Los productos textiles a pesar de no haber sido incluidos en su mayor parte dentro de los beneficios del
antiguo ATPA sus ventas al mercado norteamericano crecieron a un ritmo anual del 17,2% durante el periodo

32



BOLETIN DE TRANSPARENCIA FISCAL - INFORME ESPECIAL

1993-2001. Este crecimiento sin ser espectacular fue importante y contribuyé a la expansion de las
exportaciones no tradicionales durante la década pasada.

Este mayor dinamismo se explicd tanto por factores de demanda como de oferta. El factor de demanda mas
importante fue el aumento de la demanda de textiles de la economia norteamericana, influidos por el fuerte e
inusual crecimiento de esta economia, la cual alcanzo la tasa de 3,9% promedio anual en el periodo 1993-
2000. Al respecto, se debe destacar que las exportaciones del sector textil fueron en su gran mayoria prendas
de vestir y confecciones (97%) y el resto correspondid a hilados, tejidos y fibras textiles.

Entre los factores de la oferta destacaron en este periodo: a) la competencia razonable de otros paises, es
decir, la ausencia de una fuerte competencia de los paises caribefios, centroamericanos, de China y demas
asiaticos, b) el abastecimiento local de un algodén nacional de calidad a precios aceptablemente competitivos,
¢) situacion normal econdmica y financiera de las empresas textiles nacionales, que permitié impulsar las
nuevas inversiones en este sub-sector para expandir la oferta.
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No obstante, dichos factores positivos de demanda y de oferta cambiaron desde 1997. El surgimiento de la
crisis asiatica y el posterior desarrollo de las crisis rusa, brasilefia y norteamericana, condujeron a la
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disminucién de la demanda de EE.UU.. La maduracion del programa de preferencias arancelarias otorgadas
por EE.UU. a paises caribefios y centroamericanos, asi como a paises africanos, junto a la creacion del
NAFTA que impulsé las exportaciones mexicanas, mejoraron la competitividad de estos paises en desmedro
de la exportaciones peruanas de textiles. Los efectos de estas crisis a su vez alimentaron la recesion interna,
mientras que paralelamente el comercio desleal y el contrabando de textiles incrementaron los efectos
recesivos en la industria textil, la misma que se complicé aun mas con el recorte prolongado del crédito
bancario, agudizandose la situacion financiera y patrimonial de las empresas textiles, el desempleo y
aumentando capacidad instalada ociosa.

PERU: Participacion de productos exportados a EE.UU
que se acogiernon al ATPA 2001

(En porcertaje)

COBRE 54,0
ARTICULOS DE JOYERIA 13,0
ESPARRAGOS =z
ZIM 4.6
MARGOS 2=
CEBOLLA 2.z
AZICAR 1,4
CHAPAS, TIRAS DE ZIMG 0.4
BARRAS DE COBRE REFIMNADO 0.7
ALAMBRE DE COBRE 05
RESTO 05
TOTAL 4000

Fuents: Baze de datos LISITC.

[l. LAS EXPORTACIONES A EE.UU. EN EL PRIMER SEMESTRE DEL 2002

Al primer semestre las exportaciones a EE.UU. registran la suma de US$ 892 millones, cifra superior en 15,8%
respecto al mismo periodo del 2001. Este avance fue resultado de una mayor venta de productos tradicionales
(19,7%) y de no tradicionales (11,1%). En las exportaciones tradicionales destacan la mayor venta de oro
(252%) y de petroleo crudo (246%), como resultado de mejores precios internacionales.

El avance registrado por las exportaciones no tradicionales fue resultado de una mayor venta de productos de
agropecuarios en 36,5% (mangos y esparragos especialmente), de maderas y papeles en 84,4%, productos
quimicos en 146,9% y mineria no metalica en 66,4%. Sin embargo, estas alzas fueron atenuadas por caidas
registradas en el sector textil (-4,2%), sidero-metaldrgico (-4,2%), calzado (-83,2%) y pesquero (-2,5%)
respecto al mismo periodo del 2001.

La caida en las exportaciones textiles se debié basicamente a una menor venta de prendas de vestir y
confecciones (-4,2%) y de hilados y otros tejidos (-6,2%). Para el primer semestre del 2002, las prendas de
vestir y confecciones tuvieron un 97% de participacion del total de exportaciones de textiles a EE.UU. mientras
que el 3% restante correspondio a hilados, tejido y fibras textiles. El sector textil fue uno de los mas golpeados
en el primer semestre como resultado, principalmente, de la fuerte competencia internacional y las desiguales
condiciones de acceso al mercado norteamericano. Mientras que los textiles provenientes del Per( pagaban
en promedio 21% de aranceles, sus competidores directos entraban con arancel cero.

V. PRINCIPALES COMPETIDORES DE LAS EXPORTACIONES TEXTILES

Los principales proveedores de textiles y confecciones al mercado norteamericano en el 2001 fueron México
(a través del NAFTA) con una participacion de 13,8%, los paises de Centro América y el Caribe (con el
CBTPA) con 12,2%, Canadéa con el NAFTA con 4,9% y los paises del Africa (a través de AGOA) con 1,7%.
Otros paises que no reciben ninguna preferencia arancelaria obtuvieron una importante participacion, como
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China con 12,4% y los paises de Europa Occidental con 8,9%. En tanto que los paises miembros del ATPA
participaron con 1,2%y el Pert con 0,5%.

Cabe anotar que a partir de la formacion del NAFTA las exportaciones mexicanas a Estados Unidos de
productos textiles y prendas de vestir tuvieron un crecimiento acumulado de 51% y 17%, respectivamente, en
los cuatro primeros afios (1993-1996). Sin embargo, parte importante de estas exportaciones se hicieron
utilizando insumos norteamericanos, es decir, bajo la modalidad de la maquila. Una ventaja obvia de estas
exportaciones es el menor costo de transporte.

USA 2000: IMPORTACIONES TEXTILES Y CONFECCIONES
POR REGIONES
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Por su parte, los paises del Caribe y Centro América tienen libre acceso al mercado norteamericano a través
del Caribbean Basin Economic Recovery Act. (CBTPA). Esto les otorga un arancel cero, sin cuotas, para
prendas elaboradas con tela de EE.UU. (maquila), y hasta 250 millones de metros cuadrados hecha con tela
regional (conocido tradicionalmente como full package). La confeccion artesanal entra con arancel cero. Las
exportaciones de textiles de la CBTPA alcanzaron los US$ 9 639 millones para el 2001, de los cuales 77%
correspondian al sistema de maquilay el otro 23% restante al sistema de full package.

China y Taiwan que no reciben ningln trato preferencial por parte de EE.UU. son dos competidores
importantes dentro del sector textil, gracias a las importantes economias de escala que poseen, bajos costos
en mano obra y una cada vez mayor productividad. Una fuerte competencia vendria cuando estos dos paises
pasen a formar parte de la OMC con todos los beneficios de acceso a mercado que esto implica. Otro
importante competidor dentro del ramo textil es Colombia con una exportacion de US$ 410 millones para el
afio 2001, de las cuales alrededor de 56% eran exportaciones a través del sistema de maquila mientras que el
otro 44% era full package segun cifras publicadas por USITC.

RENOVACION Y AMPLIACION DEL ATP (ATPDEA)

La Ley de Promociéon Comercial y Erradicacion de la Droga (ATPDEA), renueva y amplia los beneficios
unilateralmente otorgados por EE.UU. a Bolivia, Colombia, Ecuador y Perd. Su vigencia retroactiva es a partir
del 4 de diciembre del 2001 hasta el 31 de diciembre de 2006. La ATPDEA otorga el ingreso libre de
aranceles, a partir del 1 de octubre del 2002, a las confecciones elaboradas con insumos regionales, hasta por
un monto equivalente al 2% del volumen total de confecciones importadas por Estados Unidos,
incrementandose cada afio hasta llegar al 5% en el 2006. Segun estimados, la cuota de 2% significa para el
Perl alrededor de 300 millones de metros cuadrados de tela y el 5% para el afio 2006 una cuota estimada de
800 millones de metros cuadrados.
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PRODUCTOS EXCLUIDOS DEL ATPDEA

Los productos que se encuentran excluidos del tratamiento preferencial son:

2%5] os textiles y confecciones que no eran elegibles para los propdsitos de este Titulo el 1° de enero
de 1994, el ron y la tafia (aguardiente de cafia), clasificados en la subpartida 2208.40.00 del HTS;
azcares, mieles y productos que contienen azlcares;

&&SAtin preparado o preservado y empacado al vacio en latas u otros contenedores, excepto aquél
cosechado por naves de bandera estadounidense o de un pais beneficiario, empacado al vacio en
contenedores de aluminio u otros de tipo flexible, cuyo peso individual no supere los 6.8
kilogramos. Las importaciones de dicho producto estaran sujetas a la limitacién cuantitativa
introducida mediante enmienda a la subpartida 1604.14.20 del HTS, que establece un limite
méaximo del 4.8% del consumo aparente de los Estados Unidos de atin empacado al vacio.

En el 2001, segun cifras de EE.UU. las confecciones de los 4 paises andinos beneficiarios representan solo el
0,88% del volumen importado por este pais, lo que da un amplio margen para la exportacion de confecciones
durante estos afios de vigencia del programa. Asimismo, se otorga ingreso libre de aranceles, sin cuotas ni
ningun tipo de restricciones cuantitativas o niveles de consulta, a las confecciones elaboradas con insumos de
los EE.UU. (maquila). En este punto existen oportunidades, pero los costos de transporte constituyen una de
las principales desventajas en comparacion con sus principales competidores. Por ejemplo, mientras que los
paises del Caribe pagan entre 10 y 15 centavos de dolar por kilo transportado de prendas hacia EE.UU., las
confecciones peruanas pagan 1,5 délares por kilo transportado.

CONDICIONES DE ELEGIBILIDAD

=ntre las condiciones de elegibilidad para que un pais sea beneficiario del ATPDEA se
encuentran:

£%<E| pais no puede adoptar un gobierno comunista.

£%SE| pais pierde los beneficios si nacionaliza, expropia 0 impone tributos u otras
obligaciones o captura la propiedad o toma el control de una empresa estadounidense.

£%5Si no reconoce o no procede de buena fe frente a cualquier fallo arbitral a favor de uno
o varios ciudadanos estadounidenses.

£%5Si goza de una ‘preferencia revertida’ o un tratamiento especial de otro pais o bloque
desarrollado que pueda afectar los intereses estadounidenses.

£%5Si viola a través de una entidad gubernamental los derechos de propiedad intelectual.
£25Si no es firmante de acuerdos sobre extradicion de ciudadanos estadounidenses.
2%5Si no adopta medidas para el reconocimiento de derechos laborales.

Entre otros figuran ademas el cumplimiento de los compromisos ante la OMC, la participacion
activa en las negociaciones del ALCA, el contar con un régimen de compras gubernamentales
acorde a un acuerdo plurilateral de la OMC.

Uno de los grandes logros de la aprobacion del ATPDEA fue la posibilidad de que las confecciones elaboradas
con pelos finos de alpaca, llama y vicufia entren al mercado norteamericano libre de aranceles y cuotas. Las
prendas elaboradas con las fibras de los animales andinos deben ser componente principal de la prenda (en
términos de valor). Este mercado tiene un gran potencial que actualmente no esta siendo explotado por el
Perl, que a pesar de poseer el 98% de la poblacién de auquénidos dentro de la regién andina. Per( sélo
vende al exterior la mitad de lo que exporta Bolivia. EI ATDEA entre sus multiples beneficios también otorga la
facultad al Presidente de los Estados Unidos de dar libre ingreso de aranceles a: 1) calzado, 2) petr6leo y sus
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derivados, 3) relojes y partes de relojes y 4) determinados articulos de cuero, si el Presidente considera que
no son productos “sensibles” para su industria local.

V.  ESCENARIOS E IMPACTOS DE LA AMPLIACION DEL ATPDEA

A continuacion se presentaran los impactos principales de la ampliacion de la ATPDEA, los cuales se dan
esencialmente en el rubro de textiles y confecciones. Dado que estos pueden variar dentro de un intervalo
muy grande se plantean dos escenarios de andlisis. Los impactos dependen del tipo e intensidad de los
esfuerzos del sector privado (empresas textiles y ADEX), sector publico (MEF, Prompex, MINCETUR, Cofide y
SBS) y del sector financiero local, pero sobre todo de la inversion privada nacional y extranjera. Cabe
mencionar el alto grado de dificultad de la tarea no sélo por la variada gama de posibles incidencias, sino por
las escasas referencias estadisticas que sirvan de apoyo.

1. ESCENARIOS 2002-2006

El primer escenario que se va considerar es el escenario probable. Este supone fundamentalmente que se
aprovecha la capacidad instalada ociosa en la industria textil y de confecciones y que se realiza una inversion
nueva del orden de los US$ 350 millones en el periodo 2002-2006 destinada principalmente a la adquisicion
de nuevos equipos y maquinarias. Se asume adicionalmente que no se renueva adn la maquinaria y equipo
obsoleto debido a que existe una gran demanda externa que disputar. En este escenario se espera que se
utilice esencialmente la fuerza laboral competitiva y desempleada en la industria textil de los dltimos afios, se
mejore la calidad genética de las semillas del algodén nacional, se amplie la produccién en 30 000 TM
alcanzando los 80 000 TM y que empresas continten racionalizando costos o haciéndose mas eficientes.

Otros supuestos de este escenario, que no necesariamente se convertiran en politicas publicas, son que el
Estado flexibilizara los criterios de calificacion del crédito bancario (para considerar las solicitudes de
exportadores gue tengan importantes clientes norteamericanos), agilizara la devolucién de impuestos a los
exportadores, se impulsarian los mecanismos de sub-contracion (para que se integren las Pymes y las
microempresas con el fin de complementar la oferta exportable), se facilitarian los programas de contratacion
temporal de mano de obra principalmente juvenil y, que el arancel se reduzca en un 50% a un promedio de
3,5% para las importaciones de bienes de capital destinadas a la industria textil y de confecciones no
producidos internamente.

El otro es un escenario moderadamente optimista, por cuanto el principal supuesto es que las inversiones
factibles acumuladas en la industria textil y de confecciones en el periodo 2002-2006 ascenderian s6lo a la
magnitud de US$ 677 millones aproximadamente, la cual estaria dirigida principalmente a ampliar la
capacidad productiva. Se continia asumiendo que no hay reemplazo de maquinaria y equipo por la existencia
de una gran demanda. Paralelamente, se supone que el abastecimiento de algodén se amplia en 50 000 TM,
llegando a 100 000 TM. Aunque el monto de inversion casi duplica el del escenario probable sigue siendo
moderado debido a las restricciones financieras internas y externas, asi como a la débil capacidad de
endeudamiento de las empresas textiles y de confecciones. Esta inversion no seria suficiente para aprovechar
la cuota de confecciones impuesta por la ATPDEA.

Para que dicha inversion sea factible, ademas de los supuestos adoptados en el escenario probable, serd
indispensable suponer politicas y reformas mas amplias, que no necesariamente se aplicarian, como la
liberacion total del pago de arancel a las importaciones para la industria textil y de confecciones de bienes de
capital no producidos localmente, la habilitacion de lineas de crédito a través de la Banca Privada, la creacion
del seguro de exportacion, la creacion de programas amplios de empleo para el sector exportador textil y de
confecciones y la eliminacion del IES a mas tardar en el 2003.
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En ambos escenarios se considera similares costos unitarios, en términos de inversiones, en la creacion de
puestos de trabajo. En el rubro textil se considera una inversion de US$ 30 mil por trabajador; mientras que
para el rubro confecciones una inversion de US$ 3 mil. Consecuencia de la baja tasa de utilizacion de la
capacidad instalada en el sector textil, la cual en mayo ultimo fue de solamente 83%, se asume que con mayor
capital de trabajo el empleo incrementaria con el aumento de la utilizacion de la capacidad instalada actual y
trabajando a dos turnos.

2. IMPACTOS

Escenario Probable

£%5| as exportaciones de textiles y confecciones a EE.UU. alcanzarian en el 2006 los US$ 856
millones, equivalente a 120 millones de m2 de tela.

£%5| as exportaciones totales a EEUU alcanzarian en el 2006 los US$ 3 183 millones, lo que
implica un crecimiento promedio anual de 13,3%. Las exportaciones no tradicionales
crecerian a la tasa anual de 17% Yy las exportaciones tradicionales a 9.6%.

£2%SE| aumento del empleo en este sector ascenderia en el 2006 a 66 667 puestos de trabajo (la
inversion generaria 41 667 y el mayor uso de la capacidad instalada 25 000) y por la mayor
produccion de algodén se incrementaria en 60 000 puestos . El aumento en esta cadena
productiva seria de 126 667 puestos.

2%<E| impacto en el PBI del aumento de las exportaciones antes sefialado seria creciente y
alcanzaria en el 2006 a 0,9%.

Escenario Optimista

%5 as exportaciones de textiles y confecciones a EEUU alcanzarian en el 2006 los US$ 1 210
millones, equivalente a un volumen de aproximado de 169 millones de m2 de tela.

4251 0s nuevos puestos de trabajo en el sector textil ascenderian a 105 595 empleos (la nueva
inversion generaria 80 595 empleos y la mayor utilizacién de la capacidad instalada 25 000) y
en la produccion de algodon a 100 000 nuevos puestos. En la cadena productiva el aumento
serfa 205 595 empleos.

2%<E| impacto en el PBI de estas exportaciones seria creciente y ascenderia 1,4% en el afio
2006.

Otros Impactos

%5\ as exportaciones de productos agropecuarios, que ya contaban con libre acceso al mercado
norteamerica-no, mantendrian las importantes tasas de crecimiento del orden del 20%
observadas entre 1993-2001.

2%5Se espera importantes aumentos en las exportaciones de productos de joyeria, artesanias,
zapatos y maderas, los cuales tienen un importante potencial exportador.

&%s|as confecciones con fibra de alpaca crecerian también entre 30% y 50% en el 2003, y a
mayor ritmo en los siguientes afios.

&%l as exportaciones de Peri con el ATPA representaban alrededor de 71% de las
exportaciones a EE.UU., con el ATPDEA representarian mas del 90%.

2% as exportaciones a EE.UU. sin ATPA habrian crecido a un ritmo anual de 4% y con ATPA
renovado con s6lo maquila 8% en el periodo 2002-2006.
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CUADRO N° 2

INVERSIONES Y EXPORTACIONES
(Millones)

INVERSIONES EXPORTACIONES 2001 EXPORTACIONES 2006 CREC. PROM.
ESCENARIOS 20022006 (US$) M’ TELA us$ M2 TELA US$ % ANUAL
OPTIMISTA 677 532 381 160,1 1210 26,0
PROBABLE 350 53,2 381 1196 856 16,6
PESIMISTA 200 532 381 72,7 520 6,4

CUADRO N° 2A

IMPACTOS DE LA AMPLIACION DEL ATPA EN EL EMPLEO AL 2006 1/

Inversion Por Escenario Probable Escenario Optimista
Trabajador Inversion (US$) Trabajadores Inversién (US$)  |Trabajadores
TEXTILES 30 000 250 000 000 8333 483 571 429 16 119
CONFECCIONES 3000 100 000 000 33333 193 428 571 64 476
?7UTILIZACION CAPAC. INSTALADA 25000 25000
TOTAL 33000] 350 000 000 66 667 677000 000 105 595

Escenario Probable

Escenario Optimista

DProduccién (TM) |Trabajadores DProduccién (TM) |Trabajadores
|PRODUCCION ALGODON 30 000 60 000 50 000 100 000
Probable Optimista
|ESTIMADO DE EMPLEO DIRECTO GENERADO /11 126 667 205 595
CUADRO N° 2B
IMPACTO DEL ATPA EN LAS EXPORTACIONES A EEUU
(Millones de US$)
ESCENARIO PROBABLE CREC. PROM.
2002 | 2003* | 2004* | 2005* | 2006* % ANUAL
SIN ATPA 1722 1791 1862 1937 2074 4,0
ATPA RENOVADO 1739 1913 2104 2314 2505 8,0
ATPA RENOVADO Y AMPLIADO 182 2088 2357 2746 3183 13,3

FUENTE: ADUANAS, SNI COMITE TEXTIL
ELABORACION: DGAES - MACRO EXTERNO

CUADRO N°3

(*) PROYECCIONES

EXPORTACIONES DE PERU A ESTADOS UNIDOS POR SECTORES

(Millones de US$)

ESCENARIO PR

OBABLE

2001-2006] 2002/2006

2001 2002* 2003* 2004* 2005* 2006* Parti. % Var%Anual

TRADICIONALES 913 918 1046 1134 1286 1444 48,6 9,6
AGROPECUARIOS 62 53 65 70 77 85 3,0 6,7
MINEROS 699 686 827 900 1053 1194 38,7 11,3
PESQUEROS 4 4 4 4 4 4 0,2 1,3
PETROLEO 148 176 150 158 152 160 6,8 1,6
NO TRADICIONALES 792 863 1042 1223 1460 1738 51,4 17,0
AGROPECUARIO 135 146 175 214 261 326 9,1 19,2
METAL MECANICO 65 67 80 96 116 139 4.1 15,7
MINERIA NO METALICA 29 34 40 46 54 64 1,9 17,2
PESQUERO 28 30 32 33 35 37 1,4 5,2
QuimIco 20 33 36 39 43 46 1,6 18,4
SIDERO-METALURGICO 28 25 34 40 48 58 1,7 15,7
TEXTIL 381 400 491 581 709 856 24,7 17,6
PRENDAS DE VESTIR Y CONF. 369 395 464 557 682 825 23,8 17,4
HILADOS,TEJIDOS Y FIBRAS 11 12 27 24 27 31 1,0 22,1
OTROS 107 129 155 173 194 213 7,0 14,9
TOTAL 1705 1782 2088 2357 2746 3183 100,0 13,3

FUENTE: ADUANAS
ELABORACION:DGAES

(*) Proyecciones
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